Aproveite a aula

Dé preferéncia para assistir a aula de um
computador

« Tenha em maos um papel e caneta

» Compartilhe essa aula com um advogado
que vocé conhece

« Deixe o seu like na aula
« Pegue um copo d’agua

» |nscreva-se no canal



Apenas

relembrando
O NOSSO
OBJETIVO

aqui:




O seu projeto
Fumo aos
RS 20 mil
mensais
(quica mais)




Durante esses
3 dias, a minha
meta e te mostrar
a POSSIBILIDADE

desse resultado.




Porisso, hoje,
teremos a
entrega de todos
oS materiais para
voceé colocarem
pratica o nosso
Desafio




Voce tera acesso a:

Um nicho de sustentacao
com honorarios iniciais

Estratégia de prospeccao
de clientes para esse nicho

Roteiro de atendimento
para esse nicho



Mas, antes de te
entregar tudo 1sso,
eu vou te explicar
um pPouco Mais
sobre o tema
PROSPECCAO,
pOis isso ira ser util
para voce durante o
Desafio.



AULA?Z2

O passo a passo para
tornar o seu escritorio
uma maquinade
prospectar clientes
todos os dias



Na AULA 1 falamos sobre
a importancia de escolher

o)

para aumentar as
chances de sucesso ai no
seu escritorio.

Mas nao adiantatero
produto certo, se nao
tiver



Sei que voceé chega
neste momento com
os dois pés atras.




entao
oqueeutepecoéo
BENEFICIO DA DUVIDA.

Assista as Saulas
dessa semana e depois
tire as suas proprias
conclusoes.



Por questao de
sobrevivéncia,
SOMOos programados
a temer o novo.




Mas, como eu
te disse se-
gunda, voceé
estatendo
SORTE!




Nos estamos,
nesse momento,
diante de uma

ANTES QUE ELE
SE TORNE O MAIS DO
MESMO




] VOCE
NAO PRECISA MAIS

Ter uma estrutura fisica
Ter indicagoes

Ter experiéncia (bom
nome no mercado)



HOJE VOCE PRECISA:

Escolher um nicho de
sustentagao;

Prospectar clientes pela
internet:

Atender o seu cliente de
uma maneira eficiente
para ele fechar com voceé.



Pode soar
impossivel,
mas varios
outros alunos ja
conseguiram.

Por que com voceé
seria diferente?



Veja destaque com
DEZENAS DE DEPOIMENTOS

viniciussnunes.adv 2 Seguindo v Enviar mensagem 42 e

2.266 publicacdes 195 mil seguidores 570 seguindo

Vinicius Nunes (0
@ viniciussnunes.adv

Empreendedor(a)

® Aqui falamos sobre Nichos Lucrativos da Advocacia, prospeccdo de clientes sem aparecer e
honorarios iniciais
& ... mais

& bit.ly/anovaadvocacia_

Seguido(a) por lesdcosta, denisecristinecoelho e outras 8 pessoas

COMECE AQUI MENTORIA




Acredito que mais de

30 mil profissionais do
Direito assistirao a essas
aulas durante e depois da
transmissao.



O movimento

natural e grande
quantidade
de




Entao, esse é o seu
momento de COMECAR
e garantir uma mudanga
na suarealidade
financeira no segundo
semestre!



RELEMBRANDO AULA 1

Como alcanc¢ar 20 mil
reais por més com
nichos especificos
do direito.



Falamos sobre
a escolhado
produto certo
para voce atuar:




por mes, precisa
deum

que seja
e que tenha




Se escolhero
produto errado,

nao adianta tentar
prospectar clientes
ou saber atender
para fechar contrato,
vocé continuara
estagnado na
carreira!




Se ainda nao assistiu
2AULAT voltala
mais tarde e assista
para entender.




AULA?Z2

A PROSPECCAO
DE CLIENTES
para qualquer
escritoriode
advocacia



Se nao tiver CAIXA, NAO
invista em marketing na
internet em areas que nao
paguem inicial.

VVocé vai RASGAR
DINHEIRO, e vai chegarum
momento em que estara
insustentavel, e voceé vai
achar que nao funciona.



Para comecar,
VOCE precisa
entender os dois
ingredientes

do MARKETING
DIGITAL:




CONTEUDO







Sim, aideia central
do Marketing
Digital se resume a
isso: MOSTRARO
CONTEUDO CERTO
PARA AS PESSOAS
CERTAS.







Mas como conseguir mostrar
o conteudo certo para as
pessoas certas?

Atraves dos

Anuncio (texto/imagem)

Trafego Pago (pago/
organico)

Pagina de destino



Tudo que vamos explorar
nesta aula




E a OAB permite marketing

digital?

Sim! Veja o Provimento
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Aquisi¢ao de palavra-chave
a exemplo do Google Ads

Permitida a utilizagdo de ferramentas de aquisi¢do de palavra-
chave quando responsivo a uma busca iniciada pelo potencial
cliente e desde que as palavras selecionadas estejam em
consonancia com ditames éticos. Proibido o uso de anincios
ostensivos em plataformas de video.

L.ives nas redes soclais e
Youtube

E permitida a realizago de lives nas redes sociais e videos no
Youtube, desde que seu contetido respeite as normas do
Caodigo de Etica e Disciplina e do presente provimento.

Patrocinio e
impulsionamento nas redes

sociais

Permitido, desde que nao se trate de publicidade contendo
oferta de scrvigos juridicos.




1. ANUNCIO

(texto ou imagem)
Exemplo de anuncio de texto:

Patrocinado

Procurando Advogado Bancario? - Especialista em Dividas

N3o deixe que as dividas bancarias o0 impecam de viver seus sonhos. N6s podemos. ajudar
hoje. Diga adeus aos juros altos! Nos vamos e ajudar a resolver a sua vida financaira.
Direito Previdenciario - Direito Bancario - Conhega O Profissional - Direito Empresarial

Patrecinade

“ars

Advogado causas bancarias - especialista direito bancario

Todos os saus contratos bancarios astao repletos de abusividades. D& um basta nisso agora.

Patrocinado

Especialista Causas Bancarias - Advogado p/ Dividas...
Advogado espeacialista em Dividas Bancarias na defesa da seus Direitos. Solicite Analise.



Exemplo de

anunciode = — . laxaZero 8
imagem: - - SEEe000=="
(pode ser

umaimagem

estatica ou
video)




Na3o basta eu ter o anuncio em
texto ou emimagem, eu preciso
agora colocar esse anuncio na
rota do publico desejado




(LP, Landing Page,
Pagina de Vendas)

OBJ ET“’O — fa Zer Vocé esta em

- Porto Alegre - RS ?
O seu cliente se
conectar com voceé
e te escolher como
advogado para
resolver a dor dele.




ESTAGIO
Site institucional

-
----------
-
-

ESTAGIO 2
LP Simples

————————————————————————————
-

ESTAGIO 3
LP Avancada

----------------------------------------------
-

ESTAGIO 4
LP Avancada +
Remarketing

-
------------------------------
-
-




Sem menus, musicas ou
conteudos extensos

Sem conteudo inutil

SO solucgao juridicae CTA

Vocé NAO precisa aparecer.







Como a LP é uma pagina mais
simples para os clientes,
VOC€& mesmo consegue
monta-la.

Depois que uma estiver
pronta, € so duplicar e trocar
Os assuntos.

(Ensinamos 0 passo a passo

da estrutura no Curso)



X

Como funciona cada
plataforma



Depende do seu nicho.

Consciéencia ' Necessidade



FUNIL

Y s v
- Sabe que tem um problema,
mas no é urgente.
' Sabe que tem um problema,
mas nao conhece a solucao.

v Consciente do problema e
procura a solucao




Nichos de Sustentagao
Mais Urgentes

Mais Chance de
Receber Inicial




Escalada de Trafego

Qs Investe 1- Retorna 3 — 2
(@ Investe 2 - Retorna 6 2

0 Investe 4 - Retorna 12 — 5
&7 Investe 9 - Retorna 27 5’@,

B Investe 12 - Retorna 36




Vocé nao precisa ser um
gestor de trafego pago
para fazer.

Alunos sobem
as proprias
campanhas.

(Ensinamos o passo a passo com todas as

informacgoes necessarias dentro do Curso).




Ai e tudo
ATENDIMENTO!

Sobre 1ssO veremos
amanha!



Eu tentei explicar
O maximo
possivel aqui
para voces, mas
O hosso tempo
de hoje esta
acabando.




No Curso temos aulas
completas sobre:

Como escolher NICHOS
(fornecemos os nichos prontos)

Como subir campanhas sozinho
(botaozinho por botaozinho na
tela, tanto de Meta Ads quanto de
Google Ads)

Como criar a propria Landing
Page e duplicar para usar em
varios nichos



E, se tu nao tem dinheiro
para fazer trafego, 1a no
Curso ensinamos 10 estra-

tégias para prospectar
clientes sem investimento

E uma delas euvou te
explicar agora.



Vamos
comecgaro

DESAFIO?

Vamos sugerir para vocé um
Nicho de Sustentacao, uma
estratégia de vendas e todos
0S iNSuMos necessarios




Degrau 3:
Advocacia
dos sonhos

Degrau 2:
Nichos de
sustentacao

Degrau I:
Levantamento
de recursos

primarios



Chegou a hora
do NOSSO grande
Desafio para
que voce veja a
POSSIBILIDADE
de prospeccao
de clientes pela
internet.




O NOSsso
objetivo e fazer
VOCE receber
pelo menos um
contatocom
essa estratéqgia.




O que voceé vai
precisar para realizar
esse desafio:

1. Um nicho de sustentacao

2. Uma estratégia de

Prospeccao (sem ter que
desembolsar nenhum centavo)

3. Um script de atendimento



O NICHO:

INDENIZAGAO POR
EXCESSO DE LIGAGAO

(LIGA)

O QUE SE BUSCA NA ACAO:

Duas coisas:

Interromper as ligagoes excessivas
" decobranga;

* Indenizagao por danos morais.



QUEME O CLIENTE IDEAL:

- Pessoas com débito proprio que
estao recebendo ligacoes excessivas
de cobranca.

- Pessoas que estao recebendo

ligacoes de cobrancas em nome de
terceiros

- Pessoas que estao recebendo
ligacoes excessivas de telemarketing

QUANTO COBRAR:

Recomenda-se RS 400,00 a
RS 1.000,00 de ticket inicial + 30%
sobre os valores levantados.



POSSO PARCELAR OS
HONORARIOS?

Por ser ticket baixo, tente pagamento a
vista ou via cartao de crédito. Tente
evitar o parcelamento no boleto, mas
nao deixe de fechar.

Ex: 5 parcelas de RS 97,00. Ou a vista,
com desconto de 15%, sai a RS 400,00.

Ao final, no caso de éxito, 30% sobre o
proveito econdmico, calculado sobre o
valor de eventual multa diaria para cum-
primento da liminar e sobre o valor da
indenizagao fixada pelo juiz.



Producao e cadeia de provas

- Print do reqgistro de chamadas

- Numeros de protocolo das chamadas
- Gravacao de uma ligacgao

- Ata notarial da transcrigcao dessa
gravacao



A ESTRATEGIA DE
PROSPECCAO

Stories 10x

Direcionaremos as nN0ssas
acoes a dois publicos:
seqguidores do Instagram e
Facebook.



INSTRUCOES

- Postar a sequéncia de stories
em sequéncia no dia 05 de
setembro.

- Postar as 7h30 da manha.

- No outro dia, as 7h25, apague
todos os stories e, no dia
seguinte, reposte a
sequéncia de stories.



IREMOS TE FORNECER:
Iniciais da acao
FAQ da agao

Sequéncia de stories para
vocé copiar e colar

Post com legenda para
voceé baixar e postar



Depois do sorteio, a
equipe vai enviar o link
do grupo de WhatsApp
aqui nos comentarios,
onde enviaremos todos
os documentos.



Formulario do Sorteio




Analisando até agora tudo
o que foi ensinado, vocé
percebe que é possivel?

SIM OU NAO?

Independente da suaidade

Independente de onde vocé mora

Independente da sua experiéncia



Mas, antes, gostaria de reforcar
aqui que amanha teremos
uma aula importantissima:

VENDA!

Venda nao e habilidade.
Venda é técnica.

E vocé precisara dessa técnica
para fechar esses contratos.



AULA S

Como fechar contratos
com um script validado
e comecar a faturar

20 mil reais por més

AMANHA,
05/09, as 20h



Entre para recebertodos
os materiais que serao
enviados em 5 minutos:

! _&‘f&" o]




